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1. Etablissez vos
objectifs

Y
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2. Faites des

recherches sur

votre cible
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3. Planifiez votre
contenu
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4. Creer une offre
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5. Faites la
promotion de votre
contenu ou de votre
offre
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6. Optimisez votre
capture de leads
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/. Testez votre
campagne de
geneéeration de leads
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8. Qualifiez vos
leads (lead scoring)
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9. Nurturing de vos
leads
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10. Conclure une
offre commerciale
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Besoin de conseils
d'expert?

IN Morhad Benallouane
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